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Sebuah kegiatan operasional dalam sebuah perusahaan yang bergerak dibidang otomotif adalah penjualan kendaraan. PT. Indomobil Trada Nasional, sangat membutuhkan adanya suatu sistem informasi yang menunjang dan memberikan pelayanan yang memuaskan bagi para customer. Untuk itulah penulis mencoba membuat tugas akhir mengenai sistem penjualan mobil di PT. Indomobil Trada Nasional yang sampai saat ini belum terkomputerisasi. Sistem yang ada pada PT. Indomobil Trada Nasional ini masih dilakukan secara manual. Dimana customer masih datang langsung ke showroom mobil nissan untuk membeli kendaraan, sampai penyimpanan data-data yang lainnya. yang berhubungan dalam proses penjualan hingga sampai pembuatan laporan, sehingga memungkinkan pada saat proses berlangsung terjadi kesalahan dalam proses pencatatan, kurang akuratnya laporan yang dibuat dan keterlambatan dalam pencarian data-data yang diperlukan. Guna meningkatkan efektifitas dalam proses penjualan, sistem penjualan online dikembangkan. Dengan pengembangan sistem penjualan online ini diharapkan lebih baik dari sistem yang manual agar berjalan lebih efektif dan efisien serta sistem penjualan yang sekarang lebih kondusif dibandingkan dengan sistem yang terdahulu.
 
[bookmark: _GoBack]Kata Kunci : Sistem Informasi, Penjualan Mobil Online










	













ABSTRACT

Muhammad Fikri (12121318), Nissan Car Sales Information System Web-Based In PT. Indomobil Trada Nasional Jakarta.
An operational activities in a company engaged in the sale of automotive vehicles. PT. Indomobil Trada National, it requires the existence of an information system to support and provide satisfactory service for the customer. For which the author tries to make the final project of the car sales system in PT. Indomobil  Trada National, which until now has not been computerized. Existing system at PT. Indomobil Trada National is still done manually. Where the customer still comes directly to nissan car showroom to buy a vehicle, to storage of other data. dealing in the sales process to arrive report generation, thus allowing the process when an error occurs in the process of recording, made less accurate reports and delays in the search for the required data. To improve the effectiveness of the sales process, developed an online sales system. With the development of online sales system is expected to be better than a manual system to run more effectively and efficiently, and the system is now more conducive sales compared with the previous system. 
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